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היא לחפש פתרונות מיידיי� בדמות , "מבו� הירוק"הנטייה הרווחת בקרב חברות המבקשות לחפש את דרכ� ב

  .או טכנולוגיה/של החלפת חומר ו
ממחזור  של מוצר אמיתיבניגוד להתייחסות לאימפקט הסביבתי ה, לעיתי� ההתמקדות בפ� החומרי בלבד

, )שימוש ותסריט סו  חיי המוצר, הפצה, אריזה, תהלי� ייצור, שינוע, עיבוד ,כריית חומר(החיי� המלא שלו 
  .אפילו יותר נזק מתועלת גרורליכולה 

  

ולמתג  OXOדוגמא נפוצה מהעת האחרונה היא מספר חברות שמיהרו לאמ" את תחלי  הפלסטיק 
� שיש הטועני� מתכלות כשלמעשה החומר אינו מתכלה אלא מתפרק לחלקיקי פלסטיק קטניכשקיותיה� 

  .שעושי� נזק סביבתי רב יותר משקיות הפלסטיק המוכרות
מפלסטיק מתכלה ביולוגית ומזניחות שלה� דוגמאות אחרות ה� חברות שמייצרות רק את המיתלה של המוצר 

  .את האימפקט המרכזי של הביזנס שלה�
  

אנחנו . יותר רחבה הרבהיבה אנחנו נדרשי� לחש, כדי להגיע לחדשנות אפקטיבית בעול� של ייצור וצריכה
לערכי הקיימות לאתגר אות� שירותי� שלנו ולאפשר /מובילי� את המוצרי�שערכי� ה תנקראי� לבחו� א

  .ולהעשיר אות�, מהיסוד
  

הרבה פעמי� , חדשנות בעול� של קיימות לא תמיד משמעה תכנו� מוצר חדש שיישבה את ליבו של הלקוח
בעול� שמושתת  השתלבהמוצרי� של הביזנס שלי יכול ל תחו� אי� זאת עבודה ע� תרחישי� עתידיי� של

  .על ערכי הקיימות
  

  :The Natural Step -א� לצטט לרגע את ההגדרה החביבה עליי של קיימות מבית 
תפיסת הקיימות מקדמת יצירת דרכי� חדשות לחיות ולשגשג תו� הבטחת עתיד שוויוני ובריא לאנשי� "

  ."ולכדור
, עול� שמושתת על ייצור וצריכה מקיימי�כחלק ממתפקד החברה  העיסוק של תחו� ניתוח האופ� בומתו� 

  .נית� לחשוב מחדש על הגישה לעיצוב המוצר או השירות
שאלה נוספת שחשוב להעלות היא כיצד אנו יכולי� כחברה עסקית לתמו� בלקוחות שלנו בניסיו� שלה� 

ר� פתרונות שהופכי� אותנו למשתפי פעולה בדר� לעול� של ייצור לההיפ� לצרכני� סביבתיי� וליצור עבו
  .וצריכה מקיימי�

  
לפעמי� לפיתוח אסטרסגיות עסקיות חדשניות שיתמכו במער� המוצרי�  תחשיבה כזו תדרוש חברו

 .'וכיוב PAY PER USE, שירות במקו� מוצר –דוגמאות לאסטרטגיות כאלה נית� כבר למצוא בעול� . המתחדש
הגעה לקהלי יעד חדשי� , ת עסקיי� של אסטרטגיות חכמות יכולי� להיות בדמות של נאמנות לקוחותיתרונו
  .'וכיוב

  
ביקורת רבה על שימוש עוד  באריזות יכולה במקו� רק להחלי  חומר או להחסיר נחשפת לחברה ש, לדוגמא

מה אישית לצרכי מכירת המוצר בדיספנסר ע� אופציה להתאלבחו� אופציות של  חלק מסויי� באריזה
מוצר שאינו לפתח , תמצית מרוכזת במקו� מוצר מוגמר למכור, נקודות מכירה למילוי חוזרלהקי� , הלקוח

  .'וכיוב) 'של זירוקס לדוג SolidInk -ה כמו(דורש אריזה 
  

חברות שישכילו . 'שגשוג מקיי�'יש אינסו  הזדמנויות לחדשנות שמקדמת אותנו לעבר עול� שמושתת על 
האחרות יצטרכו . ע חשיבה יצירתית וחדשנית ירוויחו מהיות� מובילות דר� ג� תדמיתית וג� כלכליתלהשקי

  ..מה אחריה�-להגרר בגמלוניות
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